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Avant-Propos

Les négociations que doivent mener les
entreprises ¢t les gouvernements dans le
cadre de la conduite de leurs alfaires
sont devenues de plus en plus complexes
: incertitude, pression du temps, enjeux
dissimulé¢s, rapport de force défavorable,
menaces, ultimatums, prolils complexes,
mauvaise foi, objectifs cachés, refus de
n¢gocier...ct les méthodes classiques
peuvent manquer d'efficacité.

Le Masterclass Négociation Complexe
Essentials peut soit se¢ suffire a lui-
méme, soit ¢tre la premicre ¢tape du
parcours ¢n N¢gociation Complexe
ADN.
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Les experts

MARWAN MERY SILVIA BRAVARD

AUDE PICHAUD

“
L

AURELIEN GODOFFE SIMON MARTENOT
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Le¢ programme

: | | 7HEURES

CONTEXTE

Identifier les motivations de |a partie adverse
Construire son ossature motivationnelle
Déterminer un intérét commun a neégocier

I

ACTEURS

Etablir une carte d'influence
Collecter de l'information fiable
Identifier les profils complexes

RAPPORT DE FORCE

Analyser le rapport de force
Agir sur le rapport de force

Definir la stratégie idoine

Les objectils

Préparer, conduire et cloturer tout
type de négociation

Gérer lincertitude d'une négociation

S’approprier les stratégics, Lactiques
ct techniques les plus adaptées

Intégrer e facteur humain et les
mccanismes psychologiques
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100% des personnes formees
recommandent la formation
Les Masterclass de Négociation Complexe
sont issus dunc approche opcrationnelle
¢t pragmatique, tirée de I'expérience ct de

I'expertise des négociatcurs d'ADN Group. @

IIs s'adressent a toute personne amence a DUREE
ncgocier dans son activit¢ prolessionnelle

ou dans sa spccialit¢, quel que soit son 1 jour soit 7 heures

niveau.

o

PREREQUIS

Aucun

.?'.'g‘.‘.
0'g'®
..a“

PUBLIC

Toute personne ayant une
sensibilité a la négociation

¥y
Se e
N

ACCESSIBILITE

Nous sommes heureux d'adapter
Nnos services a chacun

u [¥]

H
DELAIS D'ACCES

Inscription possible jusqu'a 72H
avant le début du masterclass.
Nous consulter
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Les modalités
FINANCIERES

[.¢ cotit du Masterclass comprend :

[.’animation sur 1jour

« Letesten ligne ADN Insider©

Le support de formation ADN Essentials
Le passage du test NSTAA©

« Laremise de certificat ADN Essentials

Le tarif ne comprend pas les lectures recommandées.

Le Masterclass Négociation Complexe Essentials
privilégic  Tl'aspect  participatif et lavorise
individuellement 'apprentissage des compétences.

L'instructeur alterne les apports théoriques et mises
en pratique issues de cas réels permettant une
appropriation rapide des techniques enscignées.

' i
D'EVALUATION
L'évaluation des compétences et des connaissances
s¢ fait durant la formation en présentiel, via des cas
pratiques, mises en  situation et débrielings
personnalis¢s par le formateur.

Elle est complétée a lissue de la formation par des
tests en ligne.

Le Masterclass se déroule dans I'endroit de votre
choix.

ER
REPUBLIQUE
FRANGAISE

Frevmais

auatiopip)

IERATION]

1 -
jours
D avant
PASSAGE DU TEST
ADN INSIDER

pour définir votre profil
de négociateur

@ Jour j

MASTERCLASS

Remise du support de
formation ADN Essentials

jours
apres

PASSAGE DU
TEST NSTAA®

Entre 10 et 90 jours
aprés le masterclass

apres

QUESTIONNAIRE
DE SATISFACTION

Apreés le masterclass,
réponse a une enquéte
de satisfaction

UN ORGANISME DE
FORMATION CERTIFIE

ADN Group est un organisme de Tormation
immatriculé sous le numéro 117350892475, Les
masterclass et formations peuvent [aire 'objet
d'une convention de lormation.

ADN  Group  est certilie Qualiopi sous  le
NFROGYST8-1  en  décembre 2021 dans la
catégorie action de lormation,

Les masterclass en Négociation Complexe sont
éligibles au [inancement par le CPF - Négocier en
Situation Complexe - RS6672

I.es masterclass selon ADN

DETOUR
PEDAGOGIQUE

Grace au décalage, les
détours pédagogiques
permettent une
appropriation rapide
des concepts.

jeux de réle

permettent une
immersion complete.

@O@ CAS PRATIQUES

Les mises en scéne et

test| TESTS

n_

g —| Lesoutils et tests en
—V ligne ADN Insider et

NSTAA© completent le
dispositif pédagogique.
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Un site d’exception
areserver

En option, le masterclass peut se tenir au coeur de
Paris, dans les locaux d'ADN Group.

Le tarif estde 1 000 curos HT par jour, incluant une
grande salle de formation de 40 m2 et une sous
commission de 20 m2, le caf¢ d'accueil et les pauses
de la journ¢e hors déjeuner, Tutilisation des
équipements (Wil'i, TV, son, paperboard) et la
mise a disposition de matcriel : crayons, Feuilles de
papier, chevalets et boissons rafraichissantes.

Notre cquipe se tient a votre disposition pour
toute demande d'information et de réservation.

© +33158 56 26 25 contact@adngroup.com

PROGRAMME NEGOCIATION COMPLEXE ESSENTIALS 1 JOUR - 6




adn.

9, RUE GUENEGAUD | 75006 PARIS

MON Qua"op]» +33 (On 58 56 26 25
COMPTE Aot oRrEfTe
(N CONTACT@ADNGROUP.COM _ @
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